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Question 1 : Mésopotamie était le centre de l’empire :
- Assyriens
- Babyloniens
- Perse

Question 2 : Les 3 grandes peurs de l’occident précitées par MAHDI ELMANDJRA

Question 3 : Mouha O Hammou ZIYANI était :
- L’homme qui a humilié la France
- L'héro de la bataille AL HRI
- Leader de la résistance d'armée en Atlas (1912-1921)

Question 4 : Les anciennes routes de la soie lient l’Est et l’Ouest traversent inévitablement:
- Mésopotamie
- Egypte
- Rome

Question 5 : la défaite historiques des invincibles Mongols au Moyen-Orient a été achevé
par :

- Prince baybars
- Armée Manelavsk
- Armée egyptienne

Question 6 : Citez 3 conséquences ayant marqué profondément le monde de l'après la
2ème guerre mondiale (1939-1945)

Question 7 : O Bismarck a marqué la géopolitique Allemande comme :
- Unificateur du Great Germany
- Mise en valeur du nationalisme
- Conférence de Berlin

Question 8 : La russie orthodoxe considère l’occident comme :
- Rival historique
- Source de dommage géopolitique
- Antagoniste religieux

Question 9 : La vision stratégique Britannique ( Sea Power ) a été escompte par :
- Monopolisation des routes de soie et épices
- Domination du commerce international
- Rivalité des puissances européennes

Question 10 : 3 idées principales de Samuel HUNTINGTON
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I/ Répondez aux affirmations suivantes en entourant le(s) bonne(s) réponse(s) (4 points : +0,5 ou – 0,5)

Veuillez répondre directement sur ces feuilles

La CMR limite la responsabilité: 

A) de l'exportateur

B) de l'importateur

C) du transporteur par route

D) du transporteur par route et par mer

La convention internationale est une source d'origine: 

A) Nationale et professionnelle

B) Etatique et professionnelle

C) Etatique et nationale

D) Internationale et professionnelle

E) Aucun des cas cités

La question du droit applicable est placée: 

A) dans les conditions générales de vente ou d'achat

B) dans le BDC

C) dans les conditions particulières de vente ou d'achat

D) dans la facture

E) dans le bill of leading

Qu'est-ce que la globalisation? 

A) Le développement des entreprises et de tous leurs services dans

le monde entier (marques, implantations, recherche)...

B) Le développement international des entreprises sur quelques

pays

C) L'adaptation des produits vendus dans le monde de la

consommation locale

D) Le développement local des entreprises

La Lex Fori ou loi du for est: 

A) la loi du pays du vendeur

B) la loi du pays de l'acheteur

C) la loi de celui qui fait la prestation caractéristique

D) le droit national du tribunal saisi

E) le droit étranger que doit appliquer un tribunal saisi

Les usages du commerce international sont une source :

A)Etatique et nationale

B) Etatique et professionnelle

C) Internationale et professionnelle

D) Nationale et professionnelle

Est à l'initiative du Doing Business: 

A) L'OMC

B) L'ONU

C) La CCI

D) Le FMI

E) La Banque mondiale

La jurisprudence est essentiellement le fait 

A) Des opérateurs économiques

B) Les tribunaux de première instance

C) les cours d'appel

D) les cours suprêmes

E) du législateur

F) des juristes (doctrine)

II/ Définissez et comparez (5 points) :

Incoterms CFR et FOB Incoterms CPT et FCA
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Ordre public et Loi de police Forum shopping et règles de conflit

III- CAS PRATIQUE

Cas pratique 1 (3 points)

La société « International Tangerina » (IT), dont le siège est à Tanger est en discussion pour la vente de

composants automobiles de luxe avec une société installée en Ecosse « Lux Car » (LC).

Après de nombreuses visites en Ecosse, effectuées par les responsables Financier et commercial de la

société IT, il a été convenu d’envoyer une facture pro-forma à la société LC.

1- Est-ce une simple négociation ou une véritable offre commerciale ou/et encore une offre au sens

juridique ou est-ce déjà la phase de conclusion du contrat

2- Que conseillez-vous à la société IT pour sécuriser la relation d’affaires dans la phase

précontractuelle ?

Cas pratique 2 (4 points)

Maria, Yassine, Samir et Mounia décident de développer leur entreprise dont l’activité consiste en la

production de produits semi-finis destinés à la production d’éoliennes en ciblant le marché chinois.

Dans un tableau synthétique, présentait ce qu’il faut faire (colonne 1) et ce qu’il ne faut pas faire (2) en matière

juridique.

Cas pratique 3 (4 points)

La société Alpha International vient de trouver un nouveau client installé à Dakar (Sénégal). Le prix de vente

unitaire du produit est de 50 DH TTC. C’est la première fois que la société s’internationalise. Elle n’a pas

choisi l’incoterm. Est-ce grave ? Le client contacte la société pour lui préciser qu’il s’agit d’une vente à l’arrivée

en DPU. Expliquer les conséquences pour la société Alpha International installée à Tanger.
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